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Vortrag „Verkauf 4.0“ 
 

 
Referent Herr Ing. Andreas Hirsch, MBA 

      15 Jahre Erfahrung als Key Account Manager,  

 Marketing und Produktmanager, Vertrieb von  

 Verbrauchs- und Investitionsgütern 

 

Termin    Freitag, 19.05.2017,  

  09:30 – 13:00 Uhr 
Ort Hauptplatz 24, 4020 Linz 

Teilnahmegebühr € 48,00 (inkl. Unterlagen & Verpflegung) 

 

 

Zielgruppe 
Alle Fach- und Führungskräfte, die erfolgreicher verkaufen/kommunizieren 

wollen … 

 

Inhalt 
Was verstehen wir unter Verkauf? – Wirksamkeit beim Kunden hervorrufen 

und ihn als Mensch wahrnehmen, seine Bedürfnisse verstehen und nachhaltig 

wirtschaftliche Lösungen verkaufen! 

 

 Verkauf aktuell – Bedingungswechsel am Markt? (Status Quo) 

 Die Rolle des Verkäufers (USP des Verkäufers - Resilienz) 

 Phasen des Verkaufs 

 Planung und Vorbereitung für aktives verkaufen 

 Effektivität am Markt steigern 

 Verkaufskommunikation (erfolgreich verhandeln) 

 Beziehungsmanagement (Nachhaltigkeit im Verkauf) 

 

Wir freuen uns auf Sie!  

______________________________________________________________ 

Anmeldung: 
Hiermit melde ich mich verbindlich zur Veranstaltung an  

 

 

……………………………………………………… …………………………………………………………… 

Unternehmen Position 

 

……………………………………………………… …………………………………………………………… 

Vorname Name, Titel 

 

……………………………………………………… …………………………………………………………… 

Email Tel. 

http://www.uniconsult.at/

